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REIWAG steht for
Kundenorientierthet
Problemiosungsorientierthert,
Erfolg in Ostenreict
Tschechien, der Slowake,
Rumanien, Kroatien und
Serbien in der ganzheitichen
nchaltung im
soement und bei
Facilty Services.

Aktuell betreut das
Untemehmen mit insgesamt
3,000 Mitarbeiten in
Osteneich und fonf
Nochbarinder tagich
melv als 5,3 Milionen
Quadratmeter an
Betriebsfiachen. Zuletzt
Ubemchm das Untemehmen
die Betiiebsfuhung des Medizinzentrums
MED?22 in Wien-Donaustadit und das
Catering im Prager Krankenhaus Meditena.
Die REMAG gehart somit hierzulande und in
vielen CEE-Landem zu den Branchenfohrem
und iststefs bereit neve Herausiordenungen
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Fimengruppe legte mein GroBvater Jokob
Wagner om 29. Okiober 1903,

Mein Voter versuchte mi eine sichere
Zukunft 2u emplehlen er meinte; dass

ich einen pragmatisieen Benf ergreifen
solte und er empfoh i, richt n cr

Ge

und Chancen auch in ur
Branchen der Dienstleistung wohrzunehmen

ERRUNGENSCHAFTEN UND ERFOLGE

+ Auszeichnung von
Witschoftsiomnerprasident D Leiflom
24.6.2014 s Hidden Champior’

+ Auszeichnung Global Branding (dis
besonders wervole Marke) in Mai 2014

- Gewinner des Enfrepreneur of the yeor
Awords 2013

- KSV von 1870 bestatigt REWAG i ahr
2013 dis Unfemehmen it diem besten

afing ler vergieichbaren Fimen
+ 6-ache Auszeichnung EUROPES Top 500

GESCHICHTE

Hen KR Viktor Wagner, der Enkel des
Untemehmensgrinders erzahlt seine
Ceschichte:

Den Grundstein fir die heutige REWAG

3 SUPERBRANDS

tafig 2u
werden, da derartige Fimen nach dem
Krieg nicht gerade von besonderen
Erfolgschancen begunstigt waren

Ich folgte dem Rat meines Vaters und trat
in dlie Zentralsparkassa ein, wo ich eine,
kurze infensive Ausbildung dber Geldwesen
erhielt, welche ich nicht missen mochte. Einer
meiner damaligen Schotterkollegen wor
Cerhard Randa.

Aufgrund der Empfehlung der Mutter

eines Freundes fiog ich mefr oder

weniger als Hobenichts nach New York,
konnte mir gerade eine Mahlzeit om Tag
leisten (Wechselkurs 1 US-Dollar = 26

ATS), suchte das Biro des damaligen
ostereichischen Hondelsdelegierten

auf und bat ihn um einen Kontakt zur
Cebaudereinigungsbranche, erielt diesen
und fraf am néchsten Toq den Vizeprdsident
Norman Davis von National Cleaning

mit zka 10000 Beschaftigten In einem

| CES

g Kurzprogromm lemte ich
Management-Know-how und
Organisation kennen und
fiog voll untemehmerischer
Erwartungen tber Islond

mit der Fluglinie: Loft Leicier
Ober Reikiavik mit einer von
Kondenswasser triefenden DC
8 zurick nach Wien.

Danach ersuchte ich

meinen Vater mir die
Erauonis zu ertellen, mit
seinem Gewerbeschein eine
eigene Fima beginnen zu
dirfen. Zusatzlich exhielt ich
Erlauonis von meinem
damaligen Vorgesetzten in
der Zenfralsporkasse, dlies
parallel 2u meiner Tatiokest
machen zu dirfen, und
heverte den ersten Fensterputzer fix meine:
Fima Viktor Wogner junior” on

Ich hatte groBes Clack im Unglck, indem ich
bei einem nichtverschuldeten Verkehrsunfall
eine Geldsumme von 20,000 Schiling erhelt,
was mein Grunckopital wor Dolfir koufte

ich mir einen alten VW-Kafer, baute den
Beffohrersitz ous kaufte eine Lettemgolerie -
und von nun an hotte ich ein betriebsichiges
Fimenauto ()

ch Klopperte auf der Wiener Ringstiaie:

die Geschafte Alitalia, Enit, efc. ab, welche
auch meine ersten Kunden wurden. Bald
danach wude die erste Reinigungsmaschine
erstanden und die erste Reinigungsdome:
kam zum Junguntemehmen

Besonders beginstigt wrde mein Vorhaben
durch den Umstand, da Mitbewerber
2 dliesem Zeftpunkt koum Wissen tber
Atbeitsvorbereitung, Organisation und

dem Know-how das ich in den USA|

erlemte, verfogten und ich deshalb zum
gleichen Preis wie meine Mitbewerber viel
mehv Celd verdienen konnte, noch dazu
unterstotzt von dem Umstand, dass 1968 der
Wirschaftsboom einsetzte und immer mehr
neve Birogebdude in Wien entstanden
Von nun an ging es bergauf und nach




kurzer Zeit konnte ich meinem Vater den
Vorschiag machen, sein Untemehmen (zika
7 Mitarbeter) in meines 2u infegrieren und
ihn zum Birochef zu emennen Mein Vater
verstarb leider wenige Johre danach, jedoch
konnte er den Aufstieg und die Richtigheit
dieser Idee noch voll Stolz miterleben.
Im Laufe der Jahre expandierten wir
kontinuierich und erhieften dls eines der
ersten Untemehmen im Johve 1991 dos
Staatswappen veriehen. Am 25. November
1998 bekom ich vom Bundesprésidenten
den Titel Kommerzialat. Sechmal exhielt
die REWAC-Dienstleistungsgruppe die
eines der i

Mullabfuhr seit mehr cls 17 johven erfolgreich
dlurchfohet, Es ist ein Joint Venture mit der
Stadt Prog on dem die Stodt Prag

36 % der Aitien und REWAG 56 % dler
Autien hatt Die KOMWAG as verfigt
Ober dos jungste Durchschnittsalter aller
Fotrzeuge in vergleichbaren Untemehmen
in der Tschechischen Republik Bei der
KOMWAG hat jeder Bewohner von Prag
die Maglichket, im Intemet 2u tberprifen,
wonn sein Service ouf die Minute genou
vereinbort ist

/AKTUELLE ENTWICKLUNGEN

Untemehmen Europas (1999, 2002, 2006,
2007, 2011 und 2013) 2u sein (gemessen
= Erragsstarke, Beschafigungsauote,
i it is) und

Al nevestes ALY
wird das Recycling in einem Joint Venture in
Serbien - némiich in Goidobra, in der Nehe:
dev Stadt Novi Sod - erfolgreich betiisben

auoh einige weitere Auszeichnungen. Wir
enweiterten dlie ServicetStighelt auf Facility
Services, dos bedeutet, die gesomte
Instandhaltung von Gebauden dem
Kunden aus einer Hand anzubieten, und
bereits im jahr 1990 grindeten wir in der
Republik ein Untemehmen

REWAG sind Bosnien und
Herzegowina, Abanien und Montenegro

MARKETING UND
UNTERNEHMENSIDENTITAT

Un dos Unweltoewusstsein in gesamten
Unfemehmen zu veranker, hot sich die:

In der Zwischenzett, wie man ous dem
Organigromm ersehen kom, ist die REWAG-
‘CRUPPE in vielen Sektoren und einigen
Lenden exfolgreich tatig. Die Fohrungsspitze:
in Osteneich sefzt sich aus Hemn Thomas
Ditirich undl Herm KR Viktor Wagner zusommen.

REMAG o den Aspekt

Umwelt” vorausschovend zu bearbeiten. Das

Untemehmen sefzt in der Geschafistatiokeit
auf ein verantwortungsbewusstes Verhalnis
awischen Otonomie und Otologie. Die

Integration eines Umwelimanagementsystems

nach 1SO 14001:2004 in dos bestehende:
Managementsystem ist das geeignete

PRODUKT Wetzeug zur Messung der kontinuierichen
REWAG bietet die komplette Verbesserung der Okologiebilanz.
Gebaudeinstonchatiung (Faciity-

Management, Facility Services). Als MARKENWERT

besonders enwshnenswerte Marke ist Das Geheimnis dieser Marke ist, dlass
KOMWAG as. zu bezeichnen, die in Prog Kunden mit REWAG Verlasslichkeit,

und onderen Sicdﬂen Kmdenonermeﬂfew und eine 24-Stunden-
die und die clamit verbinden.

doo)

M ineligenten und innovativen REMAG-
Lasungen erhalten sie immer wieder neve:
Impulse zur Werterhaltung einer Immobilie:
- sebstverstandich in allen Bereichen des
Facilty-Managements und immer individuel
an den Bedarf des Kunden angepasst
Ceschatzt werden die hervoragenden
Dienstleistung, die besonders geringe:
Fluktuation und das hohe Maf on Vedésslichkeit
Besonders entscheidend fir den
wirtschaftichen Erfolg der Marke REWAG ist
die ethische Fihrung des Untemehmens unter
Berticksichtigung der Cewinnstrategie. Man
achtet darauf dass es allen Mitarbeitem
Qut geht sie komekt behondelt und somit zu
untemehmerischem Denken angeregt werden.
Auch die eir
Partneruntemehmen dev REMWAG sind
sorgfditig ausgewdhit und arbeiten gemal
der strengen Qualitéitskiterien. Dies macht
dlie REWAG unabhangig und fiexibel fix den
Kunden. In der Proxis: kompetent, effizient und
auf hochstem Qualitétsniveau.
Mit dieser Strategie erzielte REWAG im johe
2013 etwos met als 64 Milionen Euro Umsatz.

KR VIKTOR WAGNER
HAFTSFOHRER

WAS SIE NOCH NICHT Wi

O REWAG UNTERHALT
KUNDENBEZEHUNGEN (SHELL, VAMED,
ALUANZ U V.M.), DE TELWEISE
'SCHON! SEIT 40 JAHREN BESTEHEN.

[¢]

BEI DEN REWAGIANERN GBT ES
NAHEZU KEINE FLUKTUATION.

DAS ZEIGEN DEE VELEN
MITARBETEREHRUNGEN NACH 5, 10,
15, 20, 25 UND 30 JAHREN.
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